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INFORME GESTIÓN 2010

Señores Presidentes, consejeros, trabajadores.

Estimados amigos:

Como todos los años me dirijo a Vds. con unas breves palabras, para analizar las líneas que esta siguiendo ACOPAEX, de presente y de futuro.

Un año más hemos aumentando la facturación, son ya varios años de aumento continuo, este año hemos pasado de los 73 millones de euros, una cifra record de facturación, podemos considerar que este incremento se debe por una parte al aumento en los cultivos de más facturación en detrimento de los de menos y por otra parte un aumento en las hectáreas de los socios de base.

Esto nos anima a seguir en las líneas de trabajo que nos hemos marcado, tenemos que  seguir innovando, investigando, creando nuevos servicios, buscando nuevos productos, nuevos contratos, potenciando la comercialización, buscando la calidad en los suministros, y mejorando todos los servicios que tenemos, nos queda mucho camino por recorrer no tenemos que bajar la guardia, y ese camino recorrerlo siempre de la mano de nuestras cooperativas socios, que es y será el objetivo de ACOPAEX.

Paso a haceros un resumen de las distintas secciones:  

TOMATES. El año 2009 ha sido el segundo año de la reforma de frutas y hortalizas, el aumento en la contratación ha sido importante con respecto al año anterior, hemos contratado 394.945 toneladas en 5.723 hectáreas, manteniendo el liderato en la producción de tomate para industria de España, las entregas en fabrica ha superado las 440.000 toneladas, alcanzando un rendimiento de 77.000 kilos de media por hectárea, muy superior a la media de Extremadura que ha estado en 73.000 kilos. El nivel de precios de los contratos se ha mantenido con respecto al año anterior. Las ayudas por hectárea ha sufrido un fuerte descenso debido al incremento de las hectáreas sembradas de tomate a nivel nacional. Esta disminución de ingresos se ha visto compensada con el aumento en los rendimientos por hectáreas, hemos pasado de una media en el 2008 de 66.000 kilos a 77.000 kilos en el 2009. En general podemos considerar la campaña del 2009 como una buena campaña de tomate.

CEREALES/ ARROZ. Estos cultivos siguen las líneas que teníamos en el 2008, precios inestables con bajadas y subidas frecuentes, disminución del consumo debido a la crisis ganadera, y operaciones de bajo volumen originada por la compra al día de los clientes, esta es la tónica en esta sección, que ya anticipábamos el año pasado, insistimos en que es muy importante disponer de suficiente capacidad de almacenamiento para poder afrontar esta situación del mercado lo mejor posible, por que de lo contrario nos vemos abocado a vender de forma precipitada, con lo que no es fácil conseguir buenas condiciones de venta.

En cereales de invierno aunque el nivel de hectáreas se mantiene, la producción ha disminuido considerablemente debido a las malas condiciones climatológicas, la producción no ha llegando a las 10.000 toneladas, cuando habitualmente pasamos de las 15.000 toneladas.

En arroz ha habido un incremento importante de producción, habitualmente tenemos entre 7.000 y 8.000 toneladas desde que comenzamos a secar arroz en el 1998, sin embargo este año 2009 hemos tenido 12.000 toneladas, un 70%  mas de arroz que el año pasado, esto ha sido debido a un aumento tanto de hectáreas como de socios, que en años anteriores lo llevaban a otras cooperativas o almacenes y este año han optado por entregarlo en nuestras instalaciones, y eso es buena señal.

En maíz ha habido un descenso importante en cuanto al numero de hectáreas, lo cual ha originado un descenso en la producción de maíz pienso, el maíz consumo ha tenido el mismo nivel de producción que otros años.

FRUTAS.- El año 2009 lo podemos considerar como un buen año de producción frutícola, este año hemos pasado de las 10.000 toneladas de fruta, volumen que nunca habíamos alcanzado, en los años buenos nos quedábamos en las 8.000 toneladas, este fuerte incremento se ha debido, al margen del buen año agrícola, a los acuerdos externos que hemos tenido con otros agricultores de la zona, que nos ha permitido atender a nuestros clientes, que cada vez más nos demandan más fruta, y por otra parte rentabilizar las centrales de nuestras cooperativas, esta línea es la que tenemos que potenciar en un futuro, ya que el aumento de producción entre nuestros socios es muy lento y cada vez  necesitamos mas producción para atender nuestros mercados.

ALMAZARA. Esta sección sigue consolidándose, esta campaña hemos pasado de los 700.000 kilos de aceite, principalmente por el incremento de hectáreas de nuestros socios, las nuevas plantaciones han empezado a producir y hemos incrementado el numero de socios con olivar.

La línea de envasado sigue aumentando, este año hemos envasado mas de 500.000 litros de aceite y las perspectivas de futuro es seguir incrementando estas cantidades.   

SUMINISTROS. Seguimos las líneas generales que nos tenemos marcadas, que se resume en potenciar la distribución y el servicio a nuestras cooperativas y socios. En este año 2009 en volumen hemos aumentado y aunque la facturación es similar al año pasado es debido a un pequeño descenso en los precios de los insumos. Los acuerdos de distribución están funcionando como estaba  previsto en cuanto a fertilizantes y semillas, en fitosanitarios están empezando a dar resultados los acuerdos alcanzados con los fabricantes, aunque nos esta costando más de lo previsto debido a la fuerte oposición que hacen los distribuidores locales, a que entremos en la distribución directa de productos fitosanitarios. Tenemos que incidir más en la colaboración con nuestras cooperativas a la hora de potenciar la distribución de fitosanitarios, nuestras cooperativas se tienen que sentir más participes de esa distribución, es la tarea que nos hemos marcado para las próximas campañas.

En cuanto a la situación en general del sector agrícola, podemos destacar lo siguiente:

Estamos a la espera de que salga publicado por parte de la Comisión, el Libro Blanco sobre el futuro de la PAC después del 2013, una vez que lo tengamos, tendremos que analizar las propuestas, las recomendaciones y los objetivos de la Comisión, por tanto nos espera dos años complicados de reuniones, estudios y todo con el objetivo de mantener la PAC con los menores recortes posibles, que dadas las circunstancias económicas lo podemos tener complicado.

Quiero hacer mención a la grave crisis económica que estamos padeciendo, que ha originado una bajada importante en el consumo en general que unido a la crisis financiera, hace presagiar años difíciles. Nuestro sector hasta ahora es de los menos afectados, y en nuestro grupo, Acopaex y las cooperativas asociadas, no hemos tenido problemas a la hora de la financiación de las campañas ni de las inversiones. No obstante hay que estar preparados para cualquier evento, a fin de superar la crisis de la mejor forma posible, tenemos estructura financiera, tenemos estructura técnica y sobretodo tenemos un grupo de agricultores con futuro, muy profesionales, dinámicos y con afán de superación, este es nuestro activo más importante.    

Os vuelvo a repetir las palabras del año pasado estos son los momentos que justifican el proyecto de ACOPAEX, en periodos de crisis la mejor forma de afrontarla es estando UNIDOS.

Por ultimo, aprovecho para saludar, felicitar y dar las gracias por el esfuerzo que estáis realizando y que sé que vais a realizar,  tanto a los trabajadores, como a los consejeros y agricultores de ACOPAEX y de las COOPERATIVAS ASOCIADAS.

